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Questo programma ricopre le basi della finanza
aziendale affinché qualsiasi dipendente che non
lavora nel dipartimento finanziario di un‘azienda
possa coglierne I'essenza.

Padroneggiando i concetti chiave e imparando a
interpretare i bilanci finanziari (conto economico,
stato patrimoniale e rendiconto finanziario), i
partecipanti saranno in grado di guidare le
decisioni e supportare gli obiettivi aziendali.

Oltre a sviluppare la consapevolezza finanziaria,
questo percorso fornisce ai partecipanti le
competenze necessarie per collegare le soluzioni
ai KPI finanziari piu rilevanti per i clienti. |
partecipanti impareranno a identificare i punti critici
deiclienti, a sviluppare proposte di valore basate
sull'impatto finanziario e a posizionare le proprie
offerte come leve strategiche del successo
aziendale.

A chi erivolto

Sales manager, professionisti delle vendite e Key Account
Manager che desiderano rafforzare le proprie
competenze finanziarie.

Questo programma fornisce ai partecipanti gli strumenti
per analizzare, misurare e guidare le proprie performance
di business e —soprattutto — perinterpretare e utilizzare i
dati finanziari dei clienti al fine di creare opportunita,
differenziarsi dalla concorrenza e rafforzare le relazioni.

Durata del contenuto digitale: 2 ore.

Modalita di erogazione
100% digitale o in combinazione con sessioni in presenza
oppure classi virtuali.

Approccio narrativo con un esempio aziendale semplice e

intuitivo per collegare tra loro i contenuti. Video,
esercitazioni, questionari, episodi podcast e forum aperti
per connettersi con la community. Tuttii materiali sono
fruibili da laptop, tablet e smartphone.
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Panoramica dei contenuti

Le 3 chiavidella finanza

Introduzione  Scoprile 3 principaliaree della finanza

* Acquisiscifamiliarita coniconcetti (liquidita, risorse e operazioni) e come
chiave della finanza e scopricome sono collegate traloro, garantendolil
liquidita, efficienza del capitale e corretto funzionamento dell’azienda e
redditivita svolgano un ruolo aiutando i tuoi clientia misurarele
fondamentale nel mantenere un performance finanziarie, identificare le
business sano sfide chiave e prendere decisioni

guidate dal valore

Il conto economico Lo stato patrimoniale

* Comprendila struttura del conto * Imparaavalutare la solidita finanziaria
economico e il suo significato piu diun‘azienda analizzando il suo stato
profondo. Scopricome puo patrimoniale. Scopricome la
presentarsiun esempio reale e combinazione di attivita, passivita e
mettiti alla prova suirisultatiche patrimonio netto influisce sui principali
puoiricavarne indicatori finanziari ed esploracome la

+ Imparaa padroneggiare i calcoli tua soluzione puo contribuire a
corretti per misurare la redditivita e migliorarli

capire come migliorarla
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Il bilancio

Tienisotto controllo le 3 principali aree
della finanza imparando cosasonoii
bilanci e come sono strutturati. Conto
economico, stato patrimoniale e
rendiconto finanziario non saranno piu
un mistero: ti aiuteranno a prendere
decisioni piu consapevoli e a definire una
proposta di valore piu mirata e coerente
con la realta finanziaria dei tuoi clienti

Il rendiconto finanziario

Monitora i flussi di cassa derivanti
dalle 3 principali attivita di
un’‘azienda (operative, di
investimento e di finanziamento) per
individuare informazioni chiave sulla
sua salute finanziaria e riflettere su
domande che favoriscano una
conversazione di scoperta orientata
agliaspetti finanziari
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Modulo Episodio
digitale podcast

Introduzione Le 3 chiavidellafinanza Il bilancio aziendale

Video

Video Sondaggio

Benvenuto

[l conto economico
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Certificazione

Episodio
digitale podcast

Lo stato patrimoniale [l rendiconto finanziario

Q’ﬂ' MERCURI

international



ttttttttttt

w MERCURI

r—
,

Grow ;./o'u r d' :'
Grow'your ’p s;m o838 A




	Slide 1: Financial awareness
	Slide 2: Panoramica
	Slide 3: Panoramica dei contenuti
	Slide 4: Percorso di apprendimento
	Slide 5: Grow your people Grow your business

